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行业痛点

小微企业缺乏深度知产服务 知产（专利）应用率低
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市场规模：中国年专利申请量超过五百万件，每年专利申请市场达到两百

亿元左右。专利诉讼案件持续增长，专利转化国家鼓励支持，形成蓝海市场。

商标、布图设计、著作权、商业秘密、地理标志、植物新品种等其他知识产

权市场规模也在逐渐扩大。
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未来趋势：综合服务、快速响应、深度合作、主动转化。
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服务方向：一站式服务、综合培训、主动介入。

 培训作为推广宣传重要手段，有效性高；

 一站式服务使得客户粘性更高，依存度更高；

 主动介入，深度挖掘，得到高附加值项目。

 先做大再做强

 规模化发展多地布点多方向合作

 降低成本挖掘高附加值项目
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行业痛点：传统项目上挤下压，新项目介入难度高
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规范内部管理，提高服务整体水平，提高客户粘度
规模推广，加大市场开发力度
先以较低价格吸引足够量小客户，再寻找规模化优质
客户
在京外设置工作地点降低整体运行成本
先以合作方式扩大经营范围，再逐步完善自己的体系
通过客户引流，逐步开发知识产权相关法律诉讼业务
引进综合人才，主动介入知识产权转化、维权等高端
项目



投入和收益：人力成本为主，耗材极低，利润率中等，风险低
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愿景、定位和目标

愿景：推动我国小微企业知识产权的全面应用和发展

定位：服务小微企业，推进一站式深度服务

目标：服务千家微小企业
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北京路胜元知识产权代理事务所成立于2016年，主要从事专利、商标和著作权方面的综

合服务。

路兆强 北京信息科技大学 硕士 专利代理师、诉讼代理师、技术经纪人

郜文刚 中北大学 本科 专利代理师

佟小杰 华北科技大学 本科 专利代理师

陈慧龄 北京服装大学 本科 商标代理师、流程主管

周辉强 销售总监

徐萌 流程管理

团队介绍
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北京路胜元知识产权代理事务所在以下几个城市设立了分支机构。

杭州、南京、西安、长沙、
邢台、衡水、焦作。

分所介绍
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发展方向及特色

响应迅速，提高客户体验感 较高授权率，客户权益有保障

亲和小微企业的价格 标准化高质量的持续服务
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核心竞争力 极具性价比！！
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现有优质客户
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中长期规划

成为小微企业最大的知识产权服务团队

以低带高形成综合性服务团队

规模化加高附加值提高运营利润
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对标的企业、未来的价值

知识产权行业成为深度服务标杆

深挖知识产权应用推广的蓝海市场
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